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1. [bookmark: _Toc36655367]ZUSAMMENFASSUNG
	Schreiben Sie diesen Abschnitt zuletzt und fassen Sie alle wichtigen Punkte in Ihrem Businessplan auf weniger als zwei Seiten zusammen. Dies ist Ihre Gelegenheit, die Aufmerksamkeit Ihres Lesers zu erregen und Buy-In zu gewinnen. 





2. [bookmark: _Toc36655368]finanzielle Highlights
[image: A screenshot of a social media post

Description automatically generated]
Hinweis: Fügen Sie hier ein Diagramm mit Ihren wichtigsten Finanzdaten ein. Tools wie Smartsheet können automatisch Diagramme und Updates mit Echtzeitänderungen erstellen.

3. [bookmark: _Toc36655369]Finanzierungsbedarf
Falls zutreffend
	Wenn Sie Geld für Ihr Unternehmen sammeln möchten, fügen Sie eine kurze Zusammenfassung der Elemente hinzu, für die Sie eine Finanzierung benötigen.





4. [bookmark: _Toc36655370]UNTERNEHMENSHINTERGRUND
4.1 [bookmark: _Toc36655371]ÜBERBLICK
	Geben Sie eine Beschreibung der Gesamtnatur Ihres Unternehmens und der Branche, in der es tätig ist. Fügen Sie Details wie Branchentrends, Demografie sowie staatliche und wirtschaftliche Einflüsse hinzu.







4.2 [bookmark: _Toc36655372]MANNSCHAFT
4.2.1 [bookmark: _Toc36655373]GESCHÄFTSFÜHRUNG
	Beschreiben Sie den Namen, die Rolle und die relevante Erfahrung jedes wichtigen Teammitglieds.






4.2.2 [bookmark: _Toc36655374]BEIRAT
Bei Bedarf
	





5. [bookmark: _Toc36655375][bookmark: _Hlk536359917]MARKTANALYSE
5.1 [bookmark: _Toc36655376]PROBLEM & LÖSUNG
5.1.1 [bookmark: _Toc36655377]DAS PROBLEM
	




5.1.2 [bookmark: _Toc36655378]UNSERE LÖSUNG
	





5.2 [bookmark: _Toc36655379]ZIELMARKT
5.2.1 [bookmark: _Toc36655380]MARKTGRÖßE
	



5.2.2 [bookmark: _Toc36655381]SEGMENT 1
	



5.2.3 [bookmark: _Toc36655382]SEGMENT 2
	Fügen Sie ggf. so viele Segmente wie nötig hinzu.





5.3 [bookmark: _Toc36655383]WETTBEWERB
5.3.1 [bookmark: _Toc36655384]AKTUELLE ALTERNATIVEN, DIE ZIELKÄUFER NUTZEN
	




5.3.2 [bookmark: _Toc36655385]UNSERE WETTBEWERBSVORTEILE
	



6. [bookmark: _Toc36655386]AUSFÜHRUNG
6.1 [bookmark: _Toc36655387]PRODUKT- ODER DIENSTLEISTUNGSANGEBOTE
6.1.1 [bookmark: _Toc36655388]PRODUKT ODER DIENSTLEISTUNG
	Beschreiben Sie das Produkt oder die Dienstleistung, die Sie anbieten, wie es dem Käufer zugute kommt und sein Alleinstellungsmerkmal.



6.2 [bookmark: _Toc36655389]VERTRIEBS- UND MARKETINGPLAN
6.2.1 [bookmark: _Toc36655390]MARKETINGPLAN
	Beschreiben Sie hier Ihre Marketingziele und -strategie, einschließlich Kosten, Ziele und Aktionsplan.


6.2.2 [bookmark: _Toc36655391]VERKAUFSPLAN
	Beschreiben Sie, wie Sie Folgendes vorhaben: Leads pflegen; Interessenten in Kunden umzuwandeln; und erhöhen den Lifetime Value eines Kunden.







6.3 [bookmark: _Toc36655392]TRANSAKTIONEN
6.3.1 [bookmark: _Toc36655393]STANDORTE & EINRICHTUNGEN
	



6.3.2 [bookmark: _Toc36655394]TECHNOLOGIE, DIE FÜR DEN GESCHÄFTSBETRIEB VERWENDET WIRD
	






6.3.3 [bookmark: _Toc36655395]AUSRÜSTUNG UND WERKZEUGE, DIE FÜR DEN GESCHÄFTSBETRIEB BENÖTIGT WERDEN
	





6.4 [bookmark: _Toc36655396]MEILENSTEINE & METRIKEN
6.4.1 [bookmark: _Toc36655397]MEILENSTEINE
	MEILENSTEIN
	BESCHREIBUNG
	FERTIGSTELLUNGSTERMIN

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



6.4.2 [bookmark: _Toc36655398]WICHTIGE LEISTUNGSKENNZAHLEN
	AKTIVITÄT
	BESCHREIBUNG
	SCHLÜSSELMETRIK

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	




7. [bookmark: _Toc36655399]FINANZPLAN
7.1 [bookmark: _Toc36655400]PROGNOSEN
7.1.1 [bookmark: _Toc36655401]WESENTLICHE ANNAHMEN
	Geben Sie einen Einblick, wie Sie auf die Werte in Ihren Finanzprognosen gekommen sind (z. B. vergangene Performance, Marktforschung). Beschreiben Sie das Wachstum, das Sie annehmen, und den Gewinn, den Sie als Ergebnis dieses Wachstums erwarten.




7.1.2 [bookmark: _Toc36655402]UMSATZPROGNOSE
Fügen Sie ein Diagramm hinzu, das Ihren prognostizierten Umsatz anzeigt.
[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]


7.1.3 [bookmark: _Toc36655403]AUFWANDSPROGNOSE
Fügen Sie ein Diagramm hinzu, das Ihre prognostizierten Ausgaben anzeigt.

[image: A close up of a logo

Description automatically generated]




7.1.4 [bookmark: _Toc36655404]PROGNOSE DES NETTOGEWINNS (ODER -VERLUSTS)
Fügen Sie ein Diagramm hinzu, das Ihren prognostizierten Nettogewinn oder -verlust anzeigt.


[image: ]

7.2 [bookmark: _Toc36655405]FINANZIERUNG
7.2.1 [bookmark: _Toc36655406]FINANZIERUNGSQUELLEN
	



7.2.2 [bookmark: _Toc36655407]VERWENDUNG DER MITTEL
	






7.3 [bookmark: _Toc36655408]FINANZAUSWEISE
7.3.1 [bookmark: _Toc36655409]GEWINN & VERLUST

[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]




7.3.2 [bookmark: _Toc36655410]BILANZ

[image: A screenshot of a social media post

Description automatically generated]




7.3.3 [bookmark: _Toc36655411]KAPITALFLUSSRECHNUNG

[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]
8. [bookmark: _Toc36655412]ANHANG

	Dieser Abschnitt enthält Daten, die die Informationen, die Sie in Ihrem Geschäftsplan freigegeben haben, sichern und unterstützen. Die Informationen, die Sie in diesem Abschnitt angeben, können detaillierte Marktforschung, eine Wettbewerbsanalyse, relevante Daten über Ihre Produkt- und Dienstleistungsangebote sowie alle anderen Informationen umfassen, die dazu beitragen, die Zustimmung von Investoren und Stakeholdern zu gewinnen.





	
VERZICHTSERKLÄRUNG

Alle Artikel, Vorlagen oder Informationen, die von Smartsheet auf der Website bereitgestellt werden, dienen nur als Referenz. Obwohl wir uns bemühen, die Informationen auf dem neuesten Stand und korrekt zu halten, geben wir keine Zusicherungen oder Gewährleistungen jeglicher Art, weder ausdrücklich noch stillschweigend, über die Vollständigkeit, Genauigkeit, Zuverlässigkeit, Eignung oder Verfügbarkeit in Bezug auf die Website oder die auf der Website enthaltenen Informationen, Artikel, Vorlagen oder zugehörigen Grafiken. Jegliches Vertrauen, das Sie auf solche Informationen setzen, erfolgt daher ausschließlich auf Ihr eigenes Risiko.



image2.tiff
Financial Performance

we managing project
budgets and what are:
the fiancial trends?

pe—— :
How effctvely aro e =3

FUNDING ALIGNMENT PORTFOLIO HEALTH

Futsyom st s o wure





image3.tiff
Year 1

Jan

Feb

Mar

May

un

i

Aug

sop

Nov

Dec

[
H
H
3

000 $7400 $76.000.00 $7800000 $80.00 s,

Revenue




image4.tiff
$60,00000

@ Orectcoss
@ Exvenses

$50,00000

53000000
52000000
$10.00000
5000
™

Jn Wl A Sep Ot Nov  Dec




image5.png
$15,000.00

$10,000.00

$5,000.00

$0.00

-$5,000.00

-$10,000.00

-$15,000.00

-$20,000.00

$2,000.00

-$15,000.00

Year 1 Year 2

$13,000.00

Year 3





image6.tiff
. :

Net Income minus Tofal Expenses

p—— gy .
Fetums and Dscounts| Rent/Morigage s
o , s X
T T onnsone :
[ romcess | - Travel s
— :
e :

: )





image7.tiff
[ COMPANY NAME ]
O

CURRENT ASSETS
casn
Accounts Recevabie
ventory
Prepala Bpenses
ShortTerm nvestments
TOTAL CURRENT ASSETS | §

FIXED (LONG-TERM) ASSETS
Long-Term nvestments
Praperty, Piani, and Equipment
(Less Accumuiated Depreciaton)
nfangole Assets

TOTALFIXED ASSETS 5
OTHER ASSETS
Defered Income Tax
otner

TOTALOTMER ASSETS | §

TotaLAssEs | §

[vear] LIABILITIES AND OWNER' EQUITY

‘CURRENT UABIITIES
Accounts Payable
ShortTerm Laans
Income Taxes Payable
Accrued Salaries and Wages
Uneamed Revenve
‘Cument Porton of Long-Term Deot
TOTAL CURRENT LIABILTIES
LONG-TERM LABILTIES
Long-Term Deot
Defered Income fax
otner
TOTAL LONG-TERM UABILTIES
ownes EQuIry
Ovners nvestment
Refained Earnings
otner
TOTAL OWNER'S EQUITY

TOTAL UAS

LITIES AND OWNER'S EQUITY

BALANCE SHEET

[vear] [vear]
s s
s s
s s




image8.png
CASH FLOW STATEMENT TEMPLATE

CompaNYNANE

[ s—————
OPERATING ACTIVITIES
Net income
Changesin Working Capital
Depreciation and Amorization
Accounts Recenable
Accounts Payable
Defored Taxes
Other
NET CASH FROM OPERATING ACTIVITIES
INVESTING ACTIVTIES
‘Cash From Sale Of Capital Assafs
Cash Paid for Purchase Of Captal Assfs
Increases n All Other Long-Term Assefs
Other 1
Other2
Other3
NET CASH FROM INVESTING ACTIVITIES
AINANCING ACTIVITIES
Proceeds fom Common Sfock suance
Proceeds fom Long-Ter Debt ksuance.
Dividends Paid Out
Proceeds fom Preferad Stock ksuance.
NET CASH FROM FINANCING ACTIVITIES
Net Increase or Decrease In Cash and Cash Equivalents During Perod
‘Cash and Cash Equivalents at Beginning of Perod

CASH AND CASH EQUIVALENTS AT END OF PERIOD

FORTHE VEARENDED




image1.png
Try Smartsheet for FREE




